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ALEXANDRE SABOUNDJIAN SEBASTIEN VELDEMAN

Administrateur Délégué & fondateur Directeur Administratif & Financier

1980 20 ans d’expérience en gestion financiére,

Création d’une radio cédée a RTL en 1992 gestion de risque, fusion & acquisition

1992 .

Responsable du développement des produits spéciaux, RTL JDA — PwC Consulting — Carrefour

1995 Abbott Diagnostics — Ubiway Retail

Création de Magic Phone cédée a
Tellme Networks / Microsoft en 2000

2003
Création de Storever, AudioValley
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L’audio digital partout, tout le temps

Domicile
IAN Réveil digital Tablette / PC Télévision Portable
Assistants vocaux intelligents Jeux vidéo

Transports
-oéo- Transports en commun Radio véhicule

connecté

Bureau
g Ordinateur Smartphone Portable

Smart city
Lecteur MP3 Evénements Point de vente
Parking Cinéma
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Une transformation des modeles économiques
et 'apparition de nouveaux acteurs

BtoC BtoB

E=5 EDEEZER AudiOVaIIey
pandora

* TIDAL

65potlfy

& MUSIC

AudioValley @ @ @



Notre mission :
Apporter des solutions pour profiter des opportunités de I'audio digital

AudioValley

store
ver

31%

du CA 2018

du CA 2018

du CA 2018

Outils, diffusion Conception Gestion et vente
et monétisation et commercialisation de droits musicaux
de radios digitales de solutions audio

digitales « Instore »

AudioValley @ @ @

Le pble Radionomy est renommé Targetspot



Un pionnier en phase d’acceélération

Focalisation marchés

Fondations du Groupe CA 2017
20 M€
Prise de participation
majoritaire de Vivendi dans
: | Rachat Radionomy
3 de Winamp
S-I-O r€ 3 et de Shoutcast a
Yradonomy @ ovre ¥
aver radionomy Jamendo | targetspot
Création Création de Acquisition : Acquisition
de Storever Radionomy Jamendo ! de Targetspot
1 1
ot — 2017
. . - T : 2015
2003 2005 2007 2009 2010 2011 2013 2014 Rachat de la
participation
de Vivendi

(1) données proforma : Intégration du pdéle Radionomy sur I'année pleine de 2017
(2) A taux de change constant, le CA consolidé 2018 se serait élevé a 25,0 M€, soit une croissance de +25,0%

AudioValley

Décollage

Objectif :
Croissance
>35% a TCC
CA 2018
24,6 M€2
+22,9%

Double cotation sur
Euronext Growth
Bruxelles :

Cotation directe sans
émission d’actions

Introduction en nouvelles

bourse sur Euronext
Growth Paris :

Augmentation de capital
de 9,5 M€

Produit net
de 8,0 M€
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TECHNOLOGY

o Streaming

o Podcast

o Ad-injection

o Audience analytics

AD-TECH PASSPORT

o Ad-server

o Meta-ssp

o Real time analytics
o API

Une solution technologique d’agréegation
et de monétisation d’audience digitale

DATA MANAGEMENT MONETISATION

o Listener DMP
o Audience DMP
o Analytics

o Data exchange

o Audio everywhere
o Audio on demand
o National

o International

‘targetspot

SELF-SERVICE

o Reseller app

o Self-service SME’s
o Creative studio

o R.O.AS

PUBLISHER

AGENCY

AudioValley
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Des outils performants

et Innovants dans le ciblage audio digital

Des technologies propriétaires de planification et d’optimisation des campagnes

publicitaires / Adversing

@ Radio Tempo .

A Notifications ©
# PERFORMANCES

AudioValley

‘targetspot

$ passport

Achats

Ciblage S
multicritéres automatises
Statistiques Analyse et

pilotage

multi pays ,
hay en temps réel

OIDIO


https://adserver.targetspot.com/Account/Login?ReturnUrl=%2fCampaigns

Une maitrise unigue de toute la chaine de

. .. targetspot
valeur dans la radio digitale rargetsp

Outils technologiques Diffusion Régie (sales team) Internationalisation
é ‘ta rgetspot v v v O
.. R R R I R R N R
© -
L G AN °
1 adswizz v O
dox v —o0
= v — %
e S,
s P Vo N
g gk v —o
QA;!Q V —0O
,T_. = \/ -0

» Acquisition de AdsWizz par Pandora pour un montant de 145 millions de dollars en mai 2018.
» Acquisition de Triton par Scripps pour un montant de 150 millions de dollars en décembre 2018.

AudioValley @ @ @
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One-stop-shop: des solutions associant §’rore
expertise et technologie 2ver

Q Proposition

ﬁ'li'"é technologique forte

Création de contenu
sur mesure

Un sound designer dédié @ ® Mode SaaS

Une compréhension de la marque et une @ Programmation & gestion de contenus

identification de son ADN
© Hosting & intégration

Un format musical exclusif

et unique pour I'enseigne ®

© Mises a jour automatiques

Une programmation sur mesure

et spécifique ) © Des équipements haut de gamme

AudioValley @ @



La confiance de grandes marques §TOI’€
internationales >ver

190 enseignes / 16 000 points de vente dans 60 pays en 2018

4 \ / N / N ~
[/ Food Y\ | [/ Beauté\ |\ [/ Luxe \ | [/ Auto \
\\\ o //' \\\\ B /// \\\\ B /// \\ B /,/
P”;ﬁf soone  OOBD  UNO&SQ® FOSSIL woncomne  ances pRENSIN  Duire Dy Q L& Auto5  wmaAN  camaicu  EEDIESEL (e senmena
JACQUES Jean 3
\d DESSANGE Louis i MGEREY  mbuibe pdfor  ANDRE @ van fuack promod  KOOKAL - ICHPARISXL — Hypary
express AR avl
. [ ,

TSk Kamps(@ RADO  woccrewe  GEMDE @ oo OM(E)G N E&ﬂ @ La Patateric  ftarionnaud  EES SAGA ot O

MICHAEL KORS

C PLANET B s S~ - @ . .
L{DL Gqﬁm PARFUM mnge wmictors. SUPEFArY.  engbers ™M AT Y  Ferrari MISTING Mmgmm MINPINE.
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Répartition de la clientéle en nombre de points de vente 2017

AudioValley @ @ @



@ Jamendo
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Pour l'artiste

s l
.
’
v

Un catalogue unigue pour tous les projets
médias professionnels | s

@ Jamendo{r __\

Protection, Versement de droits

promotion + 40 000 Artistes indépendants/1 94-1 pays réduits et adaptés Pour l'utilisateur
LSRN . - 0o viorceaux pour oe a synchronisation 3 l'utlisation | professionel
des créations + 69 Millions d’écoutes/an + {

+ 4 Millions de membres Aucun versement
aux sociétés de collecte
(SACEM)

Partage des revenus Paiement d'une licence ou
d'un abonnement mensuel

AudioValley @ @ @



Prés de 7 000 références clients @

Jamendo

Films

L, JAMENDO
@ Publicités @ LICENSING
Evénementiel

GIVE YOUR PROJECT THE MUSIC IT DESERVES

.. . ' ' \ qutch TI:_II_Ez pM GREEWACE | COMPAGNIE DES

= Petils kgl manso [ |
rancotéle o NalalmEm o0 w0 SWAROVSKI
a isions RGER , , °
ki . \\ESPRESSO wlNG Car our (0 ) /J/lal'ion naud UN jOUR AILLEURS HU IiIIL!E;'I‘(_)N "3.‘ TBWAN\
@ UBISOFT P ’quf' ) Mercedes-Benz
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https://www.youtube.com/watch?v=rU8BVkSG6KQ

Une empreinte internationale

47%

du CA 2018

48%

du CA 2018

10 implantations
AMERIQUE DU NORD EUROPE 5%
O Belgique du CA 2018

() France

Allemagne

Espagne AUTRES
Luxembourg

US

Chine

Pays-Bas

O kOO

*

Canada

@  Royaume-Uni AudioValley @ @
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Début d’une histoire boursiere

Février 2019 :

Double cotation sur Euronext
Growth Bruxelles :

Cotation directe sans
émission d’actions nouvelles

Juillet 2018 :

_ Succes de lintroduction en Bourse
= sur Euronext Growth Paris :
Augmentation de capital de 9,5 M€
Produit net de 8,0 M€

4,87 €
120 +5,9%

95
70
07/18 10/18 01/19 04/19 07/19
== AUDIOVALLEY e CACSMALL
Données arrétées au 13/06/2019 AudioVaIIey

Répartition du

capital

Auto-controle

Union Square
Ventures
2,31%

Société Régionale
d'Investissement de
Bruxelles

1,17%

0,33%
Public
24,06% \ \

B

Fondateur
Managers
72,13%

O @0



Une stratégie de croissance offensive sur tous

les poles

Renforcement des équipes
pour accompagner la
croissance

Enrichissement des
offres du Groupe

AudioValley

Expansion
internationale et
accelération de la
congquéte commerciale

O @ )



Enrichissement des offres

‘targetspot g’{/oer F-

. Langement de « Shoutcast for = Offre vidéo : Affichage dynamique,
Business » et « Shoutcast for production et gestion de contenu
Enterprise », 2 nouveaux services
payants premium = Offre de produits interactifs : Tablettes

retail, solutions mobiles
= Lancement de « Targetspot Podcast

Marketplace », le 1¢" service mondial
tout-en-1 dédié au podcast

= Une stratégie publisher innovante

AudioValley

Jamendo

Mise en place de l'offre
« Trading Desk »

OO0
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Evolution du chiffre d’affaires

Evolution du chiffre d’affaires par pole (en M€)

+22,9%"
2 24,6

+3,3%

20,0 P

+15,7%

A

32 40p* *Hors effet de change, le chiffre d’affaires consolidé 2018
+ 4%

serait en croissance de +25,0%, le chiffre d’affaires du
pole Targetspot progresserait de +36,2%

2017 2018
proforma

m Targetspot = Storever ®Jamendo

AudioValley @ @ @



Targetspot : un décollage qui se confirme porté par le
modele américain

Répartition du chiffre d’affaires du péle par zone géographique (en M€)

+26%
+35%*
*Hors effet de change, le chiffre d’affaires en
Amérique du Nord serait en croissance de +39%
2017 2018
® Amérique du Nord ® Europe

AudioValley @ @



Storever : Une solide dynamique qui combine conquéte
de nouveaux clients & développement des clients existants

Evolution du chiffre d’affaires du pole par typologie de clients (en K€)

544 7 666
483 ]
6 639 ]
Base clients Up-sell Nouveaux Base clients
existants clients (2018)
(2017) 2018
AudioValley

Forte récurrence de l'activité :
75% du chiffre d'affaires total en 2018

O @)



Amelioration de la rentabilité opérationnelle de
+ 1,8 M€ passant positive en 2018

Evolution du résultat opérationnel courant avant amortissements (en M€)

proforma proforma
2016 2017 2018

+1,8 M€

0,3

= Produits et charges attachés au siege : -0,4 M€
(-0,2 M€ en 2017 proforma)

AudioValley @ @



Amelioration de la rentabilité opérationnelle de
+ 1,8 M€ passant positive en 2018

Evolution du résultat opérationnel courant avant amortissements (en M€)

AudioValley ‘targetspot §1\'/Oer'§ @ Jamendo

+0,4 M€
proforma  proforma proforma  proforma .
2016 2017 2018 2016 2017 2018 2,0
1,6
+1,8 M€ 14
0,3 T -0,1 ME
— -_ 15 0,4 0.3 ’0 ,
03 I | e i N N
29 2016 2017 2018 2016 2017 2018
-15 -~ -3,2 450 K€ de reprise de 200 K€ de reprise de
provisions sur droits provisions artistes
= Produits et charges attachés = Performances tres encourageantes = Augmentation de la rentabilité = Faible dynamique du pdle sur
au siége : -0,4 M€ réalisées dans le cadre d’une opérationnelle (26,2% de taux 'année, rentabilité en Iéger
(-0,2 M€ en 2017 proforma) stratégie de croissance offensive de marge/CA, soit +1,6 pt) recul

AudioValley @ @



Compte de résultat

Afin d’offrir une meilleure lisibilité des chiffres, les données financiéeres et les commentaires relatifs a l'activité et au compte de résultats sont présentés en proforma. Elles
s’entendent ainsi comme si le rachat par AudioValley de la participation majoritaire que Vivendi détenait depuis 2015 dans I'activité Radionomy, effective depuis aodt 2017, avait
été réalisée au ler janvier 2017.

s 2018 2017 o

en K€ - non audité publié proforma Variation

Chiffre d'affaires 24 606 20 018 +22,9%

Codts des ventes (10 314) (9 188) +12,3%  "TTmmmoe » Marge brute en progression de 54,1%
a 58,1% (+3 462k€)

Charges de personnel (8 751) (7 757) +12,8% |

h o ol ~—=----- Progression limitée des charges
0, ! 7 . Y

Autres charges administratives et commerciales (5 206) (4 481) +13,6% | opérationnelles par rapport a la

Résultat opérationnel courant avant amortissements 336 (1 508) +1 844 k€ hausse de l'activité

Dépréciation et amortissements (4 368) (4 095) +6,7%  --------— » Dotations aux amortissements sur
immobilisations incorporelles (Non cash)

Résultat opérationnel courant apres amortissements (4 032) (5 603) +1 571 k€

Autres charges opérationnelles non courantes nettes (48) (317) +269

Résultat financier (1 466) (1614) +148  ==mmmmeed » Dont 1,1 M€ charge de désactualisation
de la dette Vivendi (Non cash)

Autres 0 22 -22

Résultat avant impoéts (5 546) (7 535) +1 989 k€

Impdt sur le résultat 228 378 -150

Résultat net (5318) (7 157) +1 839 k€

> Atteinte de la rentabilité opérationnelle avant amortissements

AudioValley @ @



Bilan consolidé
ke-vomestro-ronauae @

Actifs financiers non-courants 42 928 Capitaux propres 11148
Goodwill 13 806 Capital 24 232
Autres Immobilisations incorporelles 26 137 Actions propres 127
Immobilisations corporelles 1832 Réserves (13 505)
Pamu_rgaﬂon dans des entreprises 0 Participations ne donnant pas le controle 548
associées
Imp6ts différés actifs 881
Actifs financiers non-courants 272 Passifs non courants 19 490

Passifs financiers non-courants 18 518
Actifs courants 8 244 Provisions non-courantes 948
Stocks 245 Impots différés passifs 24
Créances commerciales et autres Principaux éléments de la dette (40,0 M€)

- 6 169
débiteurs ' _
Impots et taxes a recevoir 640 Passifs courants 20534  mmmmmmmees > Crédit-vendeur (falr value) : 18,9 M€
: = Dettes commerciales : 14,4 M€
Autres actifs courants 170 CIDeetttt(;ess commerciales courantes et autres 14 418 = Dettes financiéres : 3,1 M€
= Autres: 3,6 M€

Valeurs disponibles 1018 Passifs financiers courants 4931

Provisions courantes 98

Impots et taxes d'exploitation a payer 950

Autres passifs courants 136
ACTIF 51171 PASSIF 51171

AudioValley @ @ @



Point sur les prochaines écheances Vivendi

- Solde a fin 06/2018: 29,7M€ Echéancier de paiement de la dette Vivendi
07/2018 5070k | N/
=  Remboursement de 5,1M€ en 07/2018 12/2019 2971 k€
12/2020 2 971 k€
12/2021 4 347 k€
= Solde au 31/12/2018: 24,6 M€ + 0,9M€ d’intéréts 12/2022 3 875kE
12/2023 3 841 k€
_ . o 12/2024 3 806 k€
. Discount de 30% en cas de remboursement intégral 1212095 3 772 kE

anticipé avant le 30/06/2019 (7,6M€)

AudioValley @ @ @
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Evolution du chiffre d’affaires par pole (en M€)

T12018

+19,9%
! 6,4

-1,3%

+31,5%

A

T1 2019

m Targetspot = Storever mJamendo

Premier trimestre 2019 : croissance de 19,9%
Dynamique confirmée pour Targetspot : +31,5%

Ventilation du chiffre d’affaires par zone géographique (en M€)

Europe

2,9

Reste du monde

0,3

AudioValley

+11%

T1 2019

Amérique du Nord

3,2

+28%

A

QIO



Nos perspectives

2019

Accélération de la dynamique commerciale
avec une croissance attendue du chiffre
d’affaires supérieure a 35% (a TCC)

AudioValley @ @ @



AUDIOVALLEY

ALEXANDRE SABOUNDJIAN

Administrateur Délégué & fondateur
alexandre@audiovalley.com

ACTIFIN

VICTOIRE DEMEESTERE
Communication financiere
+33(0)15688 1111
vdemeestere@actifin.fr

AudioValley

JENNIFER JULLIA
Relations presse financiére
+33(0)1 56 88 11 19
jiullia@actifin.fr
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